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Etre capable de :

e Comprendre comment un assortiment est

défini
e Connaitre les régles d'implantation

¢ Avoir quelgues notions de merchandising

e Optimiser la rentabilité du linéaire

¢ Mener une étude chronologique d'un

rayon

* Comprendre, calculer et interpréter les

différents indices de sensibilité

« Organiser une opération commerciale

* Mettre en place une opération
commerciale

Plateforme de FOAD
Chargé de suivi
pédagogique

Aucun

Dis

ANIMATION DU RAYON OU DU
POINT DE VENTE

Employé commercial, Manager de rayon, Responsable de point de vente

* Connaitre les différents types de
promotions

¢ Connaitre la réglementation des soldes
« Différencier les différents types de
signalétique

e Comprendre les achats d'impulsion
e Connaitre les facteurs d'ambiance

¢ Comprendre et metire en ceuvre les
techniques de merchandising

« Analyser I'attractivité et les résultats
d'une opération commerciale

Contenu de la formation

Assortiment et Implantation
Optimiser et rentabiliser le linéaire
Opération commerciale

Les promotions et soldes

La signalétique

Animation commerciale

Modalités de suivi de I'exécution

Avancement des séquences de formation sur la
plateforme de formation

Résultats des quizz

Accompagnement pédagogique par le chargé de
suivi pédagogique référent

Evaluation des acquis

Evaluation de la formation




