
GESTION ECONOMIQUE POUR LES 

MANAGERS DU COMMERCE

Etre capable de :

• Maîtriser, comprendre et analyser les différents indicateurs (de chiffre d’affaires, de marges, de 
frais, de stock et de démarque, etc.).
• Maitriser et utiliser les différents documents et outils de gestion mis à disposition.
• Concevoir, proposer et suivre un plan d’action visant à améliorer les performances.
• Analyser les résultats économiques en quantité et en valeur à chaque sortie de
document en les comparant aux résultats antérieurs.

Contenu de la formation

PARTIE 1
• Calculer le chiffre d’affaires
• Connaitre la composition d’un prix de vente 
• Calculer un prix de vente
• Calculer la marge et le taux de marge 
• Calculer un coefficient multiplicateur

PARTIE 2
• Calculer l’impact des promotions sur la marge 
• Calculer l’impact de la casse sur la marge
• Appliquer les méthodes pour compenser cet 
impact

PARTIE 3
• Suivre le chiffre d’affaires
• Analyser les résultats
• Etablir des prévisions
• Comprendre le compte d’exploitation
• Etablir un compte d’exploitation
• Comprendre les éléments du tableau de bord

Modalités de suivi de l’exécution

Avancement des séquences de formation sur la 
plateforme de formation
Résultats des quizz
Attestations d’assiduité

Objectifs

Durée

Matériels

Pré-requis

Prix

 19h

Plateforme de FOAD
Ordinateur
Connexion Internet
Chargé de suivi pédagogique (f/h)

Maîtriser les savoirs de base

665€ avec possibilité de
financement par le biais du CPF

CPF

Manager (f/h)
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