CO 06 DOC 041

Financement personnel

DEBUTER AU RAYON
MAREE

OBJECTIFS

Etre capable de :

Maditriser les étapes de la vente

Respecter les phases du plan de nettoyage du rayon

Maditriser les bases de la réglementation en termes d’'affichage prix au rayon
Comprendre et effectuer les différentes actions de tracabilité

CONTENU DE LA FORMATION

Le contenu peut étre adapté au public formé

La vente

Les étapes de la vente
Savoir parler de ses produits
Les motivations & I'achat

L’hygiéne au rayon marée

La tenue professionnelle

L'hygiéne du personnel, le lavage des mains
Les procédures de nettoyage des locaux

Le plan de maitrise sanitaire

Les procédures de tracabilité

L'affichage réglementaire des prix

L'étiquetage des produits de la mer
Bien utiliser La balance

MODALITES PEDAGOGIQUES

Les modalités peuvent étre adaptées au public formé

Cours théorique
Mise en situation pratique en magasin
Vidéo

MODALITES TECHNIQUES

Vidéo projecteur

I FC

votre métier @

DIS

® notre priorité

Evaluation des acquis de la formation et ressources pédagogiques en ligne accessibles sur notre plateforme (connexion

infernet requise)

CERTIFICATIONS

Attestation de fin de formation



IFC
votre métier @
EVAI.UATIONS ® notre priorité
Evaluation du déroulement de I'action
‘ PRE REQUIS
Maitriser les savoirs de base
‘ PUBLIC VISE
Personnel débutant du rayon Marée
‘ LIEU DE LA FORMATION ‘ COUT PEDAGOGIQUE

Evaluation des acquis de la formation
Ouverte aux personnes en situation de handicap
En présentiel en magasin

Prix : 3060 €

‘ DATES DE LA FORMATION

Entrées et sorties permanentes MO DALlTES D’'INSCRIPTION
, Prise de contact avec IFCDis par
DUREE DE LA FORMATION - Téléphone : 05 62 14 45 67
- Mail : contact@ifcdis.fr
3 jours - Site Internet : www.ifcdis.fr
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