
MENEZ VOTRE RAYON A BON PORT :
BIEN GERER VOTRE RAYON MARÉE

OBJECTIFS

Financement personnel En présentiel

CONTENU DE LA FORMATION

MODALITÉS PÉDAGOGIQUES
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Le contenu peut être adapté au public formé

Les modalités peuvent être adaptées au public formé

MODALITÉS TECHNIQUES
Vidéo projecteur
Evaluation des acquis de la formation et ressources pédagogiques en ligne accessibles sur notre plateforme (connexion 
internet requise)

CERTIFICATIONS
Attestation de fin de formation

Les outils de la gestion des stocks : le cadencier
Bien effectuer la rotation des stocks
Gérer le stock Promo
Inventaire et stock
Gérer l’assortiment du libre-service : L.S. Industriel, Frais emballé, Frais emballé sous vide
La constitution du prix de vente
Les notions de rendement, freinte, casse
Développer sa marge
Développer son CA par la dynamique commerciale
La saisonnalité des évènements et des produits
Quel Intérêt pour un fournisseur direct ?
La maintenance du matériel du rayon : quoi ? qui ? organisation / planification ?

Comprendre les enjeux de la gestion des stocks
Définir l’assortiment libre-service
Comprendre la constitution d’un prix
Développer la dynamique commerciale
Connaitre l’impact des fournisseurs directs dans votre offre produit
Suivre la maintenance du rayon marée

Être capable de :

Cours théorique
Mise en situation pratique en magasin
Vidéo
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Modalités Pratiques

DURÉE DE LA FORMATION
3 jours

LIEU DE LA FORMATION
En présentiel en magasin

DATES DE LA FORMATION
Entrées et sorties permanentes

COÛT PÉDAGOGIQUE

MODALITÉS D’INSCRIPTION
Prise de contact avec IFCDis par 
- Téléphone : 05 62 14 45 67
- Mail : contact@ifcdis.fr
- Site Internet : www.ifcdis.fr

Prix : 3060 €

PRÉ REQUIS
Maîtriser les savoirs de base

PUBLIC VISÉ
Manager de rayon Marée
Ouverte aux personnes en situation de handicap

Financement personnel

ÉVALUATIONS
Evaluation du déroulement de l’action
Evaluation des acquis de la formation


