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 En présentiel
 
Sans niveau spéci�que

 
Financement personnel

Tous nos conseillers sont des professionnels de la formation, dédiés à 100% à IFCDIS.

Ils vous accompagnent sur l'ensemble de votre processus de recherche, d'inscription et de �nancement de votre formation.

Adaptez votre discours
commercial pour convaincre
et booster vos ventes (f/h)
Déclenchez l’envie d’acheter dès les premiers 
échanges !

La formation

Contenu

✓ 	L'importance d'une offre commerciale claire et

attrayante

✓ 	Construire une offre commerciale claire et attrayante

✓ 	Adapter son discours en fonction des profils de

prospects

✓ Comment Influencer le prospect

✓ Structurer une présentation commerciale impactante

✓ Conclusion et bonnes pratiques

Vous serez capable de :

✓ 	Construire une offre commerciale claire, convaincante et

attractive

✓ 	Adapter son discours à chaque prospect pour maximiser

l’impact

✓ 	Déployer une communication ciblée qui capte et engage

efficacement
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À qui s’adresse la formation ? 

Tout public
Ouverte aux personnes en situation  

de handicap

PRÉREQUIS
Maîtriser les savoirs de base

CERTIFIC ATIONS
A�estation de �n de formation 

Détails pratiques

LIEU
En présentiel

DURÉE
1 jour

DÉMARR AGE
Commencez votre formation à tout 
moment de l’année

Financement

FINANCEMENT PERSONNEL
Sur devis

Modalités

PÉDAGOGIQUES
Atelier pratique
Simulations

TECHNIQUES
Modules de formation et ressources 
pédagogiques en ligne accessibles sur 
notre plateforme
(connexion internet requise)

ÉVALUATIONS
Évaluation du déroulement de l'action 
Évaluation des acquis de la formation


